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Cada empresario tiene sus propias razones para vender su Decidir vender una empresa no siempre es sencillo, pero
empresa. Algunos buscan disfrutar de una jubilacién bien contar con la orientacion adecuada puede facilitar
merecida, mientras que otros desean emprender nuevos considerablemente el proceso. Esta guifa le ayudard a
proyectos o iniciar una nueva etapa profesional. comprender los aspectos fundamentales de la venta de un
Independientemente de sus objetivos, todos comparten una negocio y cémo Transworld Business Advisors puede
decision importante: como llevar a cabo la venta de su negocio. acompaiiarlo en cada etapa.

Antes de dar este paso, es fundamental evaluar su situaciéon

personal, financiera y empresarial. Vender una empresa puede ser Trabajar con Transworld fue una experiencia sencilla y

una evolucion natural después de afos de esfuerzo y dedicacion. nos ayudaron a analizar los desafios que implica
En Transworld Business Advisors comprendemos los desafios de vender una empresa. Estamos muy satisfechos con el
construir un negocio y la importancia de proteger el valor resultado de la operacidn y esperamos volver a trabajar
generado a lo largo del tiempo. con ellos en el futuro”.

—Daniel W.

I. Identifique el momento adecuado

El momento elegido para vender una empresa puede influir
significativamente en el resultado de la operacion. Ademas de
identificar compradores potenciales, es importante evaluar las
condiciones del mercado, el desempefio del negocio y sus objetivos
personales.

Algunas sefales que pueden indicar que es un buen momento para
considerar la venta son:

» Condiciones favorables del mercado. Su sector presenta
crecimiento, existe interés de compradores y las condiciones
pueden favorecer una transaccion atractiva.

» Buen desempeiio de la empresa. Su negocio mantiene resultados
financieros positivos y una operacion estable, caracteristicas que
suelen resultar atractivas para los compradores.

» Esta listo para una nueva etapa. Independientemente de los
resultados de su empresa, puede haber llegado el momento de
jubilarse, desarrollar otros proyectos o dedicar tiempo a nuevas
prioridades.

Si todavia no tiene claro cuando vender, un Broker de Negocios
de Transworld puede ayudarle a explorar sus opciones y
comenzar a preparar una estrategia de salida alineada con sus
objetivos.
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3. Cuente con los asesores adecuados

Vender una empresa puede representar una oportunidad importante,
pero también implica riesgos financieros, legales y operativos que
deben atenderse cuidadosamente.

Antes de iniciar el proceso de venta, considere las siguientes
preguntas:

sCuento con un Broker de Negocios experimentado que represente
mis intereses?

sTengo preparada la documentacion financiera, legal y corporativa
necesaria para una posible transaccion?

sExiste un proceso para evaluar y calificar a los compradores
potenciales antes de compartir informacién confidencial?

Transworld Business Advisors México

Como vender su empresa

GUIA PARA PROPIETARIOS DE EMPRESAS QUE CONSIEDRAN
VENDER SU NEGOCIO

2. Conozca el valor de su empresa

;Cuanto vale su empresa? La respuesta puede ser mas compleja de lo
que parece. En Transworld Business Advisors contamos con
metodologias de valoracion que permiten analizar el negocio y
estimar su valor en el mercado.

El valor de una empresa depende de diversos factores, algunos de
ellos externos a su operacion. Comprenderlos es fundamental para
establecer una estrategia de venta adecuada y contar con
argumentos sélidos durante las negociaciones.

Factores que influyen en el valor

o Reputacion de la empresa
* Desemperio financiero
historico

* Potencial de crecimiento
e Tamano y diversificacion
de clientes

* Ubicacion geogrgrafica
Durante la valoracion analizamos el desempeiio financiero, la
situacion actual y las perspectivas de crecimiento de la empresa,
considerando las condiciones del mercado. Este andlisis permite
establecer un rango de valor fundamentado para orientar el precio
de venta y las negociaciones.

Valorar una empresa requiere experiencia especializada. Nuestros
Brokers de Negocios pueden acompanarlo en este proceso. También
puede utilizar nuestra calculadora en linea para obtener una
estimacion preliminar que no sustituye una valoracién profesional.

Contar con un Broker de Negocios especializado puede marcar una
diferencia importante durante la preparacion, comercializacién,
negociacion y cierre de la venta. Su intervencién contribuye a
proteger la confidencialidad de la operacién, identificar compradores
calificados y coordinar las distintas etapas del proceso.

En Transworld Business Advisors combinamos experiencia
internacional, una metodologia estructurada y wuna red de
compradores potenciales para acompanarlo durante la transaccion.
Nuestro objetivo es ayudarle a anticipar riesgos, tomar decisiones
informadas y concentrarse en la continuidad de su empresa mientras
preparamos una transicion ordenada.
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4. Planifique su proxima etapa

La forma en que venda su empresa y el precio que obtenga pueden
influir en su futuro y el de su familia.

Vender puede ser la tltima gran decisiéon sobre el negocio que
construy6 durante afios. Hacerlo con informacion adecuada y el
acompainamiento de un Broker de Negocios especializado puede
marcar una diferencia importante.

El proceso de venta de Transworld

Paso 1 - Determinar el valor de su empresa
Mediante el analisis financiero, documentacion y
condiciones del mercado.

Paso 2 - Preparar y comercializar la empresa
Desarrollamos una estrategia de venta y promocién
confidencial.

Paso 3 - Identificar compradores calificados
A través de nuestra red nacional e internacional de
compradores.

Paso 4 - Estructurar y negociar la operacion
Buscamos condiciones favorables, alineando las expectativas
de ambas partes.

Paso 5 - Coordinar el cierre de la venta
Acompanamos la formalizacion, el pago y la transicion
del negocio.

“Como Brdker de Negocios con mds de 26 anos de
experiencia, nunca habia visto un mercado con
tantas oportunidades”.

- Andy Cagnetta, CEO
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